Do akcjonariuszy MASTERS S.A.

MASTERS S.A. jest firmą z ponad 50-letnią tradycją w szyciu odzieży a jako spółka akcyjna działa od  01 czerwca 1994 roku. Od 01 grudnia 1999 roku na podstawie uchwały NWZA ZPO ELPO S.A. i zgodnie z postanowieniem Sądu Rejonowego w Legnicy zmieniła nazwę z ZPO ELPO S.A. na MASTERS S.A.

Od 1997 roku spółka jest także spółką giełdową notowaną na Warszawskiej Giełdy Papierów Wartościowych.


W roku 2004 MASTERS S.A. działała jako jednostka prowadząca działalność produkcyjną w zakładzie w Legnicy  oraz handlową w zakresie sprzedaży wyrobów pod znakiem towarowym MASTERS . Podstawowym zakresem działalności była produkcja odzieży jeansowej -  przerób uszlachetniający wykonywany dla kontrahentów z Niemiec, Austrii, Danii, Irlandii
W 2004 roku poziom przychodów ze sprzedaży był porównywalny  do poziomu roku 2003 i wyniósł 16.083 tys. zł.

Rentowność przychodów z tytułu przerobu uszlachetniającego   uległa poprawie. Wynik finansowy był jednak ujemny i wyniósł  - 1.320 tys. zł ale był korzystniejszy  od wyniku roku 2003 o 964 tys. zł tj. o 41,6 %.

Rok 2004, pomimo, że zakończył się stratą był kolejnym rokiem, w którym Spółka poprawiała swoje wyniki ekonomiczne. 

W roku 2004 Spółka  zakończyła spłatę zobowiązań  wobec Skarbu Państwa z tytułu przejęcia majątku oraz realizowała spłatę układu ratalnego zobowiązań wobec ZUS.

W roku 2004 pomimo trudnej sytuacji finansowej spółka poniosła nakłady inwestycyjne na kwotę 209 tys. zł w celu poprawy organizacji pracy i dalszej restrukturyzacji Spółki. Pomimo powyższych działań  sytuacja finansowa Spółki jest nadal bardzo trudna. 

W roku 2005 do najważniejszych celów Spółki zaliczam:

Poprawę sytuacji finansowej poprzez:

· utrzymanie eksportu przerobowego na obecnym poziomie -   co powinno zapewnić dodatni wynik finansowy 

· ograniczenie kosztów  w zakresie :podatku od nieruchomości, ogrzewania pomieszczeń, likwidację zbędnych etatów,

· zwiększanie sprzedaży krajowej – uruchamianie nowych placówek handlowych (własne sklepy a także sprzedaż w istniejących punktach sprzedaży detalicznej)

Czynniki, które należy uwzględnić przy realizacji programu to :

· Najważniejszym czynnikiem mającym wpływ na sytuację finansową ma ilość zamówień ze strony klientów zlecających przerób. Zagrożeniem są przerwy sezonowe tj. brak  pełnego wykorzystania mocy produkcyjnych w niektórych miesiącach w roku. Przerwy te są trudne do zaplanowania, ponieważ klienci zlecają wykonanie usług przerobowych z kilkutygodniowym wyprzedzeniem

·  Kurs EURO – spółka 70% przychodów realizuje w tej walucie

· Wzrastająca konkurencja  tańszych rynków wschodnich i południowych w zakresie

· przerobu, co powoduje ograniczanie przerobu w Polsce ze względu na wzrastające   koszty pracy, 

· Konieczność stałego wzrostu  wydajności pracy,

· Zmniejszony popyt na rynku krajowym i występujące zjawiska recesyjne w polskiej branży odzieżowej,

Realizacja powyższych działań w roku 2005 spowoduje dalszą poprawę kondycji finansowej naszego przedsiębiorstwa, co w dalszej perspektywie pozwoli na osiągnięcie korzystniejszych wyników ekonomicznych.

Pomimo trudnej pozycji przemysłu odzieżowego nadal widzę perspektywy do dalszego rozwoju Spółki. Dzięki doświadczeniom zdobytym na przestrzeni wielu lat, doskonałej znajomości technologii produkcji oraz elastycznemu dostosowywaniu się do potrzeb naszych klientów jesteśmy wiarygodnym i rzetelnym partnerem klientów zagranicznych.

Wierzę, iż Spółka wkrótce umocni swoją pozycję rynkową, co przyniesie poprawę wyników finansowych i stanie się źródłem wymiernych korzyści i satysfakcji dla akcjonariuszy.
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